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Kryzys gospodarczy czy referendum brexit?
Wptyw miedzynarodowych i krajowych wydarzen na wyniki
finansowe najwiekszych korporacji w Wielkiej Brytanii

Streszczenie

W 2016 roku w referendum Brytyjczycy zadecydowali o opuszczeniu Unii Europejskie;j.
Celem opracowania jest okres$lenie zmian sytuacji finansowej najwiekszych korporacji no-
towanych na liscie Forbes Global 2000, ktérych siedziba zarzadu znajduje sie na terytorium
Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018. Okoto 34 z nich zlokalizowanych jest w Londynie, wo-
bec czego przeprowadzono réwniez blizsza analize sytuacji finansowej firm znajdujacych sie
w Londynie. W latach 2015-2018 nieznacznie spadta liczba siedzib zarzadéw zaréwno w ca-
tej Wielkiej Brytanii, jak i Londynie. Réwniez w tym czasie pogorszyty sie wyniki finansowe
firm, jednakze spadki byty mniejsze w Londynie, niz w firmach zlokalizowanych w pozostatej
czedci kraju. Zdecydowanie wiekszy wptyw na liczbe firm i ich wyniki finansowe z siedzibami
zarzadéw w Wielkiej Brytanii i w Londynie miato kryzys ekonomiczny i gospodarczy z lat
2007-2008. Mimo znaczacego spadku liczby siedzib zarzadéw w latach 2006-2018 s3 one
znacznie bogatsze i potezniejsze niz przed spowolnieniem gospodarczym. Firmy operujace
w skali globalnej s3 mniej uzaleznione od rynkéw europejskich, natomiast bardziej wrazli-
we na zalamania gospodarcze w skali globalnej. Nieznaczne spadki wynikéw finansowych
po referendum spowodowane byty przez brak wiary wsréd zarzadzajacych korporacjami, ze
jednak dojdzie do Brexitu, co mogtoby utrudni¢ prowadzenie biznesu z pozostatymi krajami
Unii Europejskie;j.

Economic crisis or Brexit referendum? The impact of international
and national events on the financial results of major corporations
in the United Kingdom

Abstract

In 2016 year, in the referendum, the British decided to leave the European Union.. The pur-
pose of the study is to determine the changes in the financial performance of the largest cor-
porations listed on the Forbes Global 2000 list, whose headquarters is located in Great Britain
in the years 2006-2018. Approximately 3% of them are located in London, therefore a closer
analysis of the financial situation of companies in London was made. In the years 2015-2018,
the number of HQs dropped slightly in both Great Britain and London. Also at this time, finan-
cial results of companies deteriorated, however, the decreases were smaller in London than
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in companies located in the rest of the country. The global economic slowdown of 2007-2008
had a much greater impact on the number of companies and their financial results with head-
quarters in the UK and London. Despite a significant decrease in the number of headquarters
in 2006-2018, they are much richer and more powerful than before the economic slowdown.
It seems that companies operating on a global scale are less dependent on European mar-
kets, while more sensitive to economic crises on a global scale. Perhaps the slight decrease in
financial results after the referendum was caused by the lack of faith among corporate man-
agers that Brexit would, however, which could hinder doing business with other European
Union countries.
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Wstep

W referendum z 23 czerwca 2016 roku 51,9% Brytyjczykoéw zagtosowato za wyj-
$ciem Wielkiej Brytanii z Unii Europejskiej. W marcu 2017 r. Rzad brytyjski pod
przewodnictwem Theresy May powotat sie na art. 50 Traktatu o Unii Europejskiej,
oficjalnie rozpoczynajac negocjacje w sprawie wystapienia Wielkiej Brytanii z UE.
Ekonomiczne i polityczne skutki Brexitu beda odczuwalne zaréwno dla Wielkiej
Brytanii, jak i Unii Europejskiej. F. Schimmelfennig (2018) do gtéwnych przyczyn
Brexitu zaliczyt: postepujaca integracje UE ograniczajaca samostanowienie panstwa
(imigracja), powstanie partii eurosceptycznej (UKIP) oraz dostepnos$¢ referendéw.
Bardzo wazne wyzwania stoja przed brytyjskim rynkiem finansowym.

Istnieje obawa, Ze brytyjski sektor finansowy straci na wyjsciu ze wspdélnego
rynku europejskiego. Rodzi to konkurencje wéréd innych panstw UE, ktérych wta-
dze konkurujg o przeciagniecie przedsiebiorstw finansowych z Wielkiej Brytanii.
Dzieki temu nadal mogtyby one korzysta¢ z wspdlnego rynku unijnego, jednak ozna-
czatoby to straty dla brytyjskiej gospodarki (Howarth, Quaglia, 2018). W zwigzku
z decyzja podjeta przez Brytyjczykéw podczas referendum pojawia sie wiele nie-
wiadomych dotyczacych relacji pomiedzy Wielka Brytanig a Unig Europejska. P. Tag-
gart i A. Szczerbiak (2018) wskazali cztery gtéwne aspekty, w ktorych UE jest kwe-
stionowana na poziomie krajowym: czynniki gospodarcze, imigracja, demokracja/
suwerenno$¢ i czynniki krajowe. Autorzy sugeruja, ze kryzys zadtuzeniowy w stre-
fie euro wywart duzy wplyw na systemy partyjne krajow najbardziej dotknietych
pakietami ratunkowymi na peryferiach strefy euro. Z kolei kryzys migracyjny wy-
wart silny wplyw na polityke krajéw Europy Srodkowej. Natomiast Brexit miat jak
dotad bardzo ograniczony wpltyw na polityke partii krajowych w UE-27. S. Bulmer
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i L. Quaglia (2018) sformutowali pytania dotyczace konsekwencji Brexitu dla UE,
a konkretnie jej polityki, relacji miedzy panstwami cztonkowskimi i wewnetrznej
rywalizacji UE. Z drugiej strony podjeli rozwazania dotyczace konsekwencji Brexitu
dla Wielkiej Brytanii, szczegdlnie dla brytyjskiej polityki i brytyjskiej gospodarki. Za
wazne zagadnienie uznali takze wptyw Brexitu na integracje UE.

Wedtug koncepcji world city, ukazujacej globalne powigzania firm sektora ad-
vanced producer services, Londyn konkuruje z Nowym Jorkiem o miano najbardziej
powiagzanego miasta na Swiecie (Beaverstock, Smith, Taylor, 1999). Kolejne rankin-
gi dla lat 2000-2018 plasuja Londyn na pierwszym miejscu, natomiast Nowy Jork
znajduje sie na drugim. Réwniez znaczne powigzania globalne posiadajg Manche-
ster, Birmingam, Edynburg, Glasgow (www.lboro.ac.uk). Biorgc pod uwage obecnos¢
duzej liczby siedzib zarzad6w najwiekszych firm o zasiegu Swiatowym w Londynie,
mozna méwic o stolicy Wielkiej Brytanii jako o gtéwnym osrodku kontrolno-zarzad-
czym w gospodarce swiatowej (Taylor, Ni, Derudder, Hoyler, Huang, Lu, Pain, Witlox,
Yang, Bassens, Shen, 2009; Csomos, 2013; Csomos, Derudder, 2014). Londyn posiada
rowniez duza odpornos$¢ na potencjalny kryzys funkcji kontrolno-zarzadczej miasta,
natomiast pozostate o$rodki brytyjskie nie posiadaja dobrze rozwinietej odpornosci
na kryzys (Razniak, Dorocki, Winiarczyk-Razniak 2017), mimo znacznego wzrostu
gospodarki azjatyckiej (Razniak, Dorocki, Winiarczyk-Razniak, 2020).

Biorac pod uwage zréznicowany stopien powigzan globalnych i funkcji kon-
trolno-zarzadczych Londynu i miast zlokalizowanych w pozostatej cze$ci Wielkiej
Brytanii, mogg by¢ one w réznym stopniu narazone na perturbacje finansowe ze
wzgledu na wyjscie kraju z Unii Europejskiej. W zwigzku z tym celem artykutu jest
zbadanie wplywu $wiatowego kryzysu gospodarczego i decyzji wyrazonej w refe-
rendum brexitowym na zmiane liczby siedzib zarzadéw najwiekszych korporacji ich
parametréw finansowych w Londynie oraz pozostatej czesci Wielkiej Brytanii.

Wedtug PJ. Taylora i G. Csomo6s’a (2012) funkcje kontrolno-zarzadcze w glo-
balnej gospodarce tworza firmy z listy Forbes Global 2000 (www.forbes.com).
W zwiazku z tym przeanalizowano dane dotyczace firm posiadajacych siedzibe za-
rzadu zlokalizowanag w Wielkiej Brytanii. Biorac pod uwage zréznicowanie pozycji
miedzynarodowej Londynu i pozostatych osrodkéw, dane podzielono na Londyn
i pozostala czes¢ Wielkiej Brytanii, dzieki czemu uzyskano mozliwo$¢ przesledzenia
zmian pomiedzy stolicg a terenami peryferyjnymi. Zbadano zmiany liczby siedzib
zarzaddw, przychoddw ze sprzedazy, zyskow, wartosci sSrodkéw trwatych i wartosci
rynkowej firm w latach 2006-2018. Dzieki temu okreslono wptyw globalnego kry-
zysu gospodarczego z lat 2007-2008, jak i wptyw referendum w sprawie brexitu.

Globalne zmiany gospodarki brytyjskiej i korporacji z siedzibg zarzadu
w Wielkiej Brytanii

Analizujac dynamike produktu krajowego brutto Wielkiej Brytanii i produktu
Swiatowego brutto mozna zauwazy¢, iz w latach 2006-2016 trend byl podobny
(ryc. 1). Jednakze dynamika PKB Wielkiej Brytanii we wszystkich latach byta nizsza,
aw 2009 skurczyta sie o -4,3%, podczas gdy Swiatowa gospodarka jedynie o -1,7%.
Juz w 2010 roku gospodarka brytyjska zanotowata wzrost o 2%, jednak w tym sa-
mym roku $wiat zanotowal wzrost ponad dwukrotnie wiekszy (4,3%). W latach
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2011-2015 r6znice w dynamice PKB pomiedzy Wielka Brytanig a $wiatem nie byty
duze i wynosity okoto 0,5 punktu procentowego. Z kolei w latach 2017-2018 na-
stapita zmiana trendéw. W Wielkiej Brytanii wystgpil spadek dynamiki PKB, na-
tomiast gospodarka $wiatowa zaczeta rozwija¢ sie szybciej. Dzieki temu $wiatowe
PKB w 2018 roku wzrosto o 3%, podczas gdy brytyjskie PKB o 1,4%. Mozna réwniez
zauwazyg, iz trend spadkowy w Wielkiej Brytanii trwa juz od 2014 roku (ryc. 1).
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Ryc. 1. Zmiany produktu krajowego brutto Wielkiej Brytanii i produktu swiatowego brutto w latach
2006-2018

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie www.worldbank.com

Analizujac zmiane liczby siedzib zarzadéw w dominujgcych krajach, zauwazo-
no ich spadek w tradycyjnie silnych gospodarkach jakimi sg USA, Japonia i Wielka
Brytania. W 2006 roku w USA znajdowaty sie 703 siedziby zarzadéw, co stanowito
az 35% wszystkich notowanych na liscie Forbes Global 2000. Liczba ta systematycz-
nie spadata az do 2012 roku, i dopiero od 2013 roku nastgpit ich wzrost. Jednak
w latach 2006-2018 ogoélna liczba spadta o 20,5%. Inng sytuacje zaobserwowano
w przypadku Japonii. W latach 2006-2008 spadta liczba siedzib zarzad6w, by wzro-
sna¢ w 2009 roku i nastepnie spada¢ w kazdym kolejnym roku. W latach 2006-2018
spadek wynidst 28,8%. Jednakze zaobserwowano wzrost w latach 2017 i 2018
w stosunku do poprzednich lat. Réwniez w Wielkiej Brytanii zmniejszyta sie liczba
siedzib zarzadéw zwtaszcza w latach 2006-2009 (-20,3%). Niestety od 2013 roku
systematycznie maleje liczba firm, co jest odwrotnym trendem niz w przypadku Ja-
ponii. W latach 2006-2018 liczba firm w Wielkiej Brytanii zmniejszyta sie o 28,5%.
Jest to spadek podobny jak w Japonii jednak trendy z ostatnich lat sg odwrotne -
na niekorzys¢ Wielkiej Brytanii. Zdecydowanie inaczej przedstawia sie dynamika
w Chinach. Jeszcze w 2006 roku znajdowaty sie tam jedynie 64 firmy (3,2% udziat
na liScie Forbes’a), podczas gdy w 2018 byto ich juz 291 (wzrost o 355%), co sta-
nowito juz 14,5% udziat. Sposrdéd analizowanych trzech panstw jedynie w Chinach
wystepowat coroczny wzrost liczby firm i nawet spowolnienie gospodarcze z 2008
roku nie spowodowato ich zmniejszenia, widocznego chociazby w USA, Japonii
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i Wielkiej Brytanii. Ponadto od wielu lat na drugim miejscu pod wzgledem liczby
siedzib zarzgdow byta Japonia, lecz w 2015 roku zostata wyprzedzona przez Chiny
iw 2018 roku ta przewaga zwiekszyta sie (ryc. 2).
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Ryc. 2. Zmiany liczby siedzib zarzaddéw notowanych na liscie Forbes Global 2000 w wybranych krajach
w latach 2006-2018

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie www.forbes.com

Zmiany liczby siedzib zarzagdéw i wynikéw finansowych

Pod wzgledem liczby siedzib zarzagdéw Londyn zdecydowanie dominowat na terenie
Wielkiej Brytanii (tab. 1). W 2006 roku na terenie Londynu swoje siedziby zarzadow
posiadato 91 firm, co stanowito az 74% firm z catego kraju. Liczba ta zdecydowanie
spadta ze wzgledu na kryzys ekonomiczny z lat 2007/2008 do 75 w 2009 roku, co
stanowito 82,4% stanu z roku 2006. W tym okresie réwniez firmy z pozostatej cze$ci
Wielkiej Brytanii przezywaty spowolnienie gospodarcze, co spowodowato zmniej-
szenie ich liczby do 23 w 2009 roku.

Tab. 1. Zmiany liczby siedzib zarzadéw firm z listy Forbes Global 2000 w Londynie i na pozostatym
terytorium Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018

Liczba siedzib zarzadow Dynamika w stosunku do 2006 roku [w %]

Lata rys rys

pozostata czes¢ pozostata czes¢

Londyn Wielkiej Brytanii Londyn Wielkiej Brytanii
2006 91 32 0 0
2007 90 35 -1,1 9,4
2008 90 30 -1,1 -6,2
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2009 75 23 -17,6 -28,1
2010 71 21 -22,0 34,4
2011 69 19 -24,2 -40,6
2012 70 2 23,1 31,2
2013 76 21 -16,5 34,4
2014 74 19 -18,7 -40,6
2015 76 2 -16,5 31,2
2016 75 19 -17,6 -40,6
2017 71 20 -22,0 37,5
2018 70 18 23,1 -43,7

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie www.forbes.com

W kolejnych latach liczba firm zmniejszyta sie nieznacznie i w 2018 roku byto
ich 70. Rdwniez w tym okresie zmniejszyta sie liczba siedzib zarzadéw w pozostatej
czes$ci kraju. Biorac pod uwage okres po referendum (lata 2016-2018) w stosunku
do pelnego roku 2015, ich liczba w zmniejszyta sie w Londynie o 7,9%, natomiast
wplyw decyzji mieszkancéw moégt by¢ wiekszy na firmy z pozostatej czesci kraju,
gdzie spadek ich liczby w latach 2015-2018 wynidst 18,2% (tab. 1). Nalezy rdwniez
zauwazy¢, ze zarowno sam Londyn, jak i pozostata cze$¢ Wielkiej Brytanii zanoto-
waty spadek liczby firm w latach 2006-2018, do czego mogty sie przyczyni¢: kryzys
ekonomiczny, wyniki gtosowania w sprawie brexitu, jak rowniez coraz lepsze wyni-
ki finansowe firm azjatyckich, a zwtaszcza chinskich (Dorocki, Razniak, 2017).

Firmy zlokalizowane w Londynie w 2006 roku zanotowaty taczne przychody
w wysokosci 1471 mld USD, co stanowito 80% przychodéw wszystkich badanych
firm z Wielkiej Brytanii (tab. 2). W czasie spowolnienia gospodarczego przychody
w Londynie nieznacznie spadty do 1572 mld USD (-8,3%), natomiast w tym samym
okresie przychody pozostatych firm z siedzibg w Wielkiej Brytanii spadty z 514 mld
USD w 2008 roku do 336 mld w 2009 roku (-34,5%). Z kolei gtosowanie w sprawie
brexitu mogto spowodowac¢ spadek przychoddw firm zaré6wno w stolicy, jak i w po-
zostatej czesci kraju. Jednakze spadek ten byt znacznie mniejszy w firmach zlokali-
zowanych w stolicy (-16,2%) niz w pozostatych firmach (-29%). Nalezy zauwazy¢,
ze w Londynie w latach 2010-2015 znacznie wzrosty przychody firm, natomiast
w 2016 znaczaco spadty. Co prawda zanotowano lekki wzrost w kolejnych dwo6ch
latach, jednak przychody w 2018 roku byty zdecydowanie nizsze niz w 2015 roku.
Nieco inna sytuacja miata miejsce w firmach, ktoérych siedziby zarzadéw miescity
sie poza Londynem. Po kryzysie ekonomicznym ich przychody ustabilizowaty sie na
poziomie ok. 330-350 mld USD rocznie (brak wzrostu jak w przypadku Londynu),
natomiast spadek w latach 2015-2018 byt znacznie wiekszy niz firm londynskich.
Pod wzgledem przychodéw zdecydowanie lepiej poradzity sobie firmy londynskie,
ktore w latach 2006-2018 zanotowaty 13,6 procentowy wzrost przychodéw. W tym
czasie w korporacjach spoza stolicy zmniejszyty sie one 0 29% (tab. 2).
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Tab. 2. Zmiany przychodéw firm z listy Forbes Global 2000 z siedzibg zarzadu w Londynie i na pozostatym
terytorium Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018

Przychody w mid USD Dynamika w stosunku do 2006 roku [w %]

pozostata czes¢ pozostata czes¢

Lata Londyn Wielkiej Brytanii Londyn Wielkiej Brytanii
2006 1471,4 345,4 0,0 0,0
2007 1617,1 443,1 9,9 28,3
2008 1714,9 514,0 16,6 48,8
2009 1572,4 336,5 6,9 -2,6
2010 1635,3 342,2 11,1 -0,9
2011 1696,4 325,2 15,3 5,8
2012 1747,3 347,3 18,7 0,6
2013 1907,6 356,4 29,6 3,2
2014 1836,2 329,3 24,8 -4,7
2015 1995,1 345,5 35,6 0,0
2016 1545,2 296,0 5,0 -14,3
2017 1594,2 298,1 8,3 -13,7
2018 1671,7 2448 13,6 -29,1

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie www.forbes.com

W latach 2006-2008 bardzo dynamicznie wzrastaty zyski firm posiadajacych
siedzibe zarzadéw w Londynie (+52,7%) i osiagnety 194,1 mld USD (tab. 3). Z dru-
giej strony kryzys ekonomiczny spowodowat duzy spadek zyskéw, ktére w latach
2009 i 2011 wynosily mniej wiecej tyle co w 2006 roku. Dopiero w 2012 roku zde-
cydowanie przekroczyty (172,7 mld USD) zyski z okresu sprzed kryzysu. Z kolei fir-
my z siedzibami zarzadéw poza Londynem zanotowaty spadek zyskéw juz w 2008
roku w poréwnaniu do 2006 roku. Réwniez dopiero w 2012 roku firmy spoza stolicy
zanotowaty wyzszy zysk niz w 2006 roku. Firmy peryferyjne do Londynu zdecydo-
wanie dobrze rozwijaty sie w latach 2013-2015, kiedy ich taczny zysk zwiekszyt sie
ponad czterokrotnie - z 20,4 mld USD w 2013 roku do 88,2 mld USD w 2015 roku
- i jednocze$nie byta to najwyzsza warto$¢ w badanych okresie. W zwigzku z tym
réznica w latach 2016-2018 w stosunku do 2015 roku jest gigantyczna i spadek zy-
skow wynosi ponad 80%. Jednoczes$nie 2017 rok byt jedynym, w ktérym firmy spo-
za Londynu zanotowaty strate. Nie §wiadczy to o ogdlnie trudnej sytuacji firm spoza
Londynu, poniewaz strata wynika przede wszystkim z wynikéw finansowych firmy
Vodafone, ktéra w 2017 roku zanotowata strate 9,3 mld USD. Takze w 2018 roku ta
firma wykazata strate, ale wynoszaca juz tylko 0,02 mld USD. Zatem pozostate firmy
spoza Londynu (nie liczac Vodafone) w 2017 roku zanotowaty tgczny zysk w wyso-
kosci 1,5 mld USD, co jednak zdecydowanie odbiega od warto$ci z 2015 roku. Od-
mienny trend zaobserwowano w firmach z siedzibg zarzadu w Londynie. W latach
2016 i 2017 zanotowaty zmniejszenie zyskow o 13,0 i 37,8% w stosunku do 2015
roku, jednakze w 2018 zysk wyniést 153,9 mld USD i byt wyzZszy o 31,3% w stosun-
ku do 2015 roku (tab. 3). W przypadku zyskéw pojawiaja sie duze réznice pomiedzy
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kolejnymi latami, co moze wigzac sie np. z wielkimi inwestycjami danych firm, przez
co w danym roku moga wykazywac niewielkie zyski lub straty, ktére moga by¢ od-
robione w kolejnych latach. Pod wzgledem wysokosci zyskéw zdecydowanie lepiej
poradzity sobie firmy londyniskie, ktére w latach 2006-2018 zanotowaty 21,4 pro-
centowy wzrost zyskow. Z kolei w tym okresie zyski w korporacjach spoza stolicy
zmniejszyly sie prawie o potowe (-49,4%).

Tab. 3. Zmiany zyskow firm z listy Forbes Global 2000 z siedziba zarzadu w Londynie i na pozostatym
terytorium Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018

Zyski w mld USD Dynamika w stosunku do 2006 roku [w %]

pozostata czes¢ pozostata czes¢

Lata Londyn Wielkiej Brytanii Londyn Wielkiej Brytanii
2006 126,7 27,2 0,0 0,0
2007 179,0 41,3 41,3 51,9
2008 194,1 38,9 53,2 42,9
2009 134,9 26,0 6,4 -4,3
2010 123,8 10,4 -2,3 -61,9
2011 127,2 24,9 0,4 -8,5
2012 172,7 31,4 36,3 15,4
2013 137,7 20,4 8,7 -25,0
2014 141,3 42,0 11,6 54,2
2015 117,2 88,2 -7,5 2244
2016 102,0 12,6 -19,5 -53,5
2017 72,9 -7,8 -42,5 -128,8
2018 153,9 13,8 21,4 -49,4

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie www.forbes.com

W przypadku wartosci sSrodkéw trwatych widaé¢ duzy wptyw spowolnienia go-
spodarczego z lat 2007-2008 na korporacje zlokalizowane poza Londynem. W la-
tach 2006-2008 warto$c¢ ich srodkow trwatych wzrosta ponad dwukrotnie (126%)
do 6,3 biliona USD, co byto najwyzsza warto$cia dla lat 2006-2018. Z kolei w 2009
roku rok zdecydowanie spadta, jednak nadal byta wyzsza o 51,5% niz w 2006 roku.
W nieco innej sytuacji finansowej byty korporacje londynskie, mimo iz trend w la-
tach 2006-2008 byt podobny jak w przypadku firm z siedzibami zarzadéw w in-
nych czesciach Wielkiej Brytanii. Warto$¢ srodkéw trwatych w tym okresie wzrosta
052,9%, iw przeciwienstwie do drugiej grupy korporacji stale rosta az do 2015 roku,
osiagajac warto$¢ 11,7 biliona USD (+90% w stosunku do 2006 roku). Lokalizacja
poza stolicg nie pozwolita korporacjom na odbudowanie swojej pozycji, co pokazuje
dalszy spadek wartos$ci srodkéw trwatych po 2009 roku. W latach 2014-2015 war-
to$¢ srodkéw trwatych nieznacznie spadta (-0,4%) - ponizej wartosci z 2006 roku.
Kolejne lata przyniosty pogtebiajacy sie spadek do wartosci 25-30% w stosunku
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do pierwszego badanego roku. Mozna zatem stwierdzi¢, iz pod wzgledem warto-
$ci srodkéw trwatych, korporacje londynskie zdecydowanie lepiej poradzity sobie
ze spowolnieniem gospodarczym oraz ewentualnym wptywem gtosowania w spra-
wie brexitu niz posiadajace siedziby zarzagd6éw poza stolica. Ponadto zwiekszyta sie
dominacja firm stotecznych. W 2006 roku ich warto$¢ srodkéw trwatych stanowita
69% srodkow trwatych firm brytyjskich, a w 2018 byto to az 84%.

Tab. 4. Zmiany wartosci srodkéw trwatych firm z listy Forbes Global 2000 z siedzibg zarzgdu w Londynie
i na pozostatym terytorium Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018

Wartos¢ srodkow trwatych w bin USD Dynamika w stosunku do 2006 roku [w %)

pozostata czes¢ pozostata czes¢

Lata Londyn Wielkiej Brytanii Londyn Wielkiej Brytanii
2006 6,2 2,8 0,0 0,0
2007 8,0 4,0 29,2 45,5
2008 9,4 6,3 52,9 126,0
2009 9,9 4,2 60,6 51,4
2010 9,9 34 60,9 21,2
2011 10,5 3,0 70,0 8,9
2012 10,8 32 75,5 16,4
2013 11,3 3,0 82,6 9,8
2014 11,7 2,8 90,0 -0,4
2015 11,7 2,7 90,0 -0,6
2016 10,5 2,0 69,4 -26,4
2017 10,0 1,9 62,3 -30,2
2018 11,2 2,0 81,2 -25,9

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie www.forbes.com

W 2006 roku warto$¢ rynkowa korporacji z siedziba zarzadéw zlokalizowana
w Londynie wyniosta prawie 2 biliony USD, a w pozostatej czesci kraju jedynie 510
mld USD. Kryzys ekonomiczny silnie wptynat na firmy w obydwoch uktadach prze-
strzennych przyczyniajac sie do zmniejszenia ich wartosci rynkowej w 2009 roku
0 47,3% w Londynie i 61,9% w pozostatej czesci kraju. Warto jednak zauwazy¢, ze
jeszcze w 2008 roku stolica zanotowata wzrost, podczas gdy reszta kraju nieznacz-
ny spadek. Korporacje londynskie odbudowaty swojg warto$¢ w latach 2011-2015,
jednakze nie byt to zbyt duzy wzrost w poréwnaniu do okresu sprzed spowolnie-
nia gospodarczego. W tym samym okresie korporacje z siedzibami zarzadéw poza
stolicg notowaty corocznie nizsze wartosci rynkowe w poréwnaniu do 2006 roku.
W przypadku Londynu dopiero lata 2016-2018 spowodowaty spadek ponizej wyni-
kéw sprzed spowolnienia, ktére w latach 2017-2018 wyniosty odpowiednio -7,2%
i -7,0%. Podobny trend wystapit w pozostatych firmach, jednak spadki byty tam
zdecydowanie wieksze i wynosity okoto 35-40%. Pod wzgledem warto$ci rynkowej
spowodowato to zwiekszenie dominacji korporacji londynskich nad resztg kraju.
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W 2006 roku 80% brytyjskiej wartosci rynkowej firm przypadato na Londyn, nato-
miast w 2018 juz 87%.

Tab. 5. Zmiany wartosci rynkowej firm z siedzibg zarzadu w Londynie i na pozostatym terytorium
Wielkiej Brytanii w latach 2006-2018

Wartos$¢ rynkowa w mid USD Dynamika w stosunku do 2006 roku [w %]

Pozostata czes¢ Pozostata czes¢

Lata Londyn Wielkiej Brytanii Londyn Wielkiej Brytanii
2006 1978,5 510,0 0,0 0,0
2007 2285,3 639,7 15,5 25,4
2008 2268,0 491,1 14,6 3,7
2009 1043,4 194,1 -47,3 -61,9
2010 1777,4 274,7 -10,2 -46,1
2011 2025,8 3733 2,4 -26,8
2012 1995,5 3573 0,9 -29,9
2013 2135,3 388,4 7,9 -23,8
2014 2391,3 375,6 20,9 -26,3
2015 2253,9 383,3 13,9 -24,8
2016 1951,8 329,1 -1,3 -35,5
2017 1835,2 288,5 -7,2 -43,4
2018 2117,4 304,1 7,0 -40,4

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie www.forbes.com

Podsumowanie

Pod wzgledem liczby siedzib zarzad6w najwiekszych firm notowanych na liscie For-
bes Global 2000 Wielka Brytania plasuje sie na czwartym miejscu za USA, Chinami
i Japonia. Podobnie jak w przypadku USA i Japonii wystepuje niekorzystny trend
zmniejszania sie liczby siedzib zarzadoéw. Z kolei chinskie firmy zdobywajg coraz
wiecej miejsc na liscie Forbes Global 2000 i ten trend trwa nieprzerwanie od 2006
roku.

Pod wzgledem lokalizacji najwiekszych firm w Wielkiej Brytanii zdecydowanie
dominuje Londyn, gdzie znajduje sie ponad 80% siedzib zarzadéw. Najbardziej wi-
doczne spadki w Wielkiej Brytanii byty widoczne w czasie kryzysu ekonomicznego
z lat 2007-2008 zwtaszcza poza Londynem, natomiast referendum miato mniejszy
wplyw na sytuacje firm stotecznych. Przychody firm londynskich kilka lat po kry-
zysie ekonomicznym przekroczyty wartosci z 2006 roku, a po 2015 roku notowaty
dalszy ich wzrost. Z kolei firmy zlokalizowane w pozostatej czes¢ Wielkiej Bryta-
nii zanotowaty spadek przychodéw zaréwno ze wzgledu na kryzys ekonomiczny,
jak i po 2015 roku. W przypadku zyskéw ich zmniejszenie byto bardziej widoczne
poza Londynem, zaréwno podczas spowolnienia gospodarczego, jak i po referen-
dum. Nieco odmiennie przedstawia sie sytuacja pod wzgledem wartosci srodkow
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trwatych i wartosci rynkowej, gdzie spowolnienie gospodarcze nie wptyneto nega-
tywnie na firmy londynskie, natomiast pozostate firmy nie odzyskaty swojej pozycji
do 2018 roku.

Stwierdzono, Ze iz firmy z siedziba zarzadu w Londynie lepiej poradzity sobie
z spowolnieniem gospodarczym i ewentualnym wptywem referendum w sprawie
brexitu niz firmy z pozostatej czesci Wielkiej Brytanii. Jednocze$nie Londyn jest
najbardziej zglobalizowanym miastem na $§wiecie. Poréwnujac trendy wynikow fi-
nansowych firm stotecznych zauwazono, iz pokrywaja sie bardziej ze zmiang global-
nego produktu brutto niz krajowego. Z kolei firmy z pozostatej cze$¢ kraju bardziej
wpisuja sie w zmiane PKB Wielkiej Brytanii. Wobec tego trudno stwierdzi¢ co bar-
dziej wptyneto na sytuacje finansowa firm: zmiany w globalnej gospodarce czy wy-
nik referendum. Mozna stwierdzi¢, ze wielkie korporacje operujace w skali §wiata sa
bardziej odporne na regionalne zawirowania gospodarcze i polityczne, wobec czego
nie nalezy sie spodziewac znaczacego spadku znaczenia firm zwtaszcza londyniskich
po wyjsciu Wielkiej Brytanii z Unii Europejskie;.
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